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HOGYAN SEGITHET EGY DIGITALIS MASOLAT TOBB ERDEKLODOT,
TOBB BIZALMAT ES TOBB UGYFELET SZEREZNI?

A mai digitdlis vildgban az egyik legnagyobb kihivas nem feltétlenul az, hogy egy
vdallalkozdsnak nincs értékes szolgaltatasa.

Hanem az, hogy hdny emberhez jut el az Gzenete.

Lehet On kivalé szakember, rendelkezhet tobb év tapasztalattal és adhat valodi
értéket az Ugyfeleinek — ha azonban kevesen ismerik Ont, kevés emberhez jut el a
segitsége.

A videds tartalom az egyik legerésebb eszkoz a bizalomépitésre.

Az emberek szeretnék latni:

ki all egy vallalkozds mogébtt,

milyen szakértelemmel rendelkezik,

hogyan gondolkodik,

valéban tud-e segiteni nekik.

A probléma az, hogy a rendszeres videdkészités iddigényes.
Egy professziondlis Al kibn ebben jelenthet segitséget.

Nem azért, hogy helyettesitse Ont.

Hanem azért, hogy megsokszorozza a jelenlétét, és lehetdvé tegye, hogy tobb
értékes tartalom jusson el tdbb emberhez.

Ebben a dokumentumban 50 konkrét étletet mutatunk be réviden, hogyan
haszndalhatja Al klonjat agyfélszerzésre. Kérem keressen meg, ha valamelyikrdl
részletesebben is szeretne egyeztetni.

1. BEMUTATKOZO VIDEG A WEBOLDAL FOOLDALARA
Az els6 benyomads kulcsfontossagu.
Egy révid videbban bemutathatja:

e kiOn,

« mivel foglalkozik,

e hogyan segit ugyfeleinek.



Ugyfélszerzésielény:

A latogatd gyorsabban bizalmat épit, és nagyobb eséllyel Iép kapcsolatba Onnel.

2. SZOLGALTATASBEMUTATO VIDEOK
Minden szolgdltatasardl készithet kuldn révid videbt.
Bemutathatja:

e mitkindl,

« kinek ajanlja,

o milyen problémdara jelent megolddst.
Ugyfélszerzésielény:

Az érdeklédd kdnnyebben megérti az ajanlatat, ami ndvelheti a vasarldsi déntés
esélyét.

3. GYAKORI KERDESEK MEGVALASZOLASA
GyUjtse 6ssze ugyfelei leggyakoribb kérdéseit, és készitsen rdjuk videds valaszokat.
Ugyfélszerzésielény:

Mar az elsd kapcsolatfelvétel el6tt csdkkenti az érdekldddk bizonytalansagat.

4. FACEBOOK REELS VIDEOK

Készitsen rendszeres révid szakmai tartalmakat.

Példak:
o tippek,
e hibdk,

e tandcsok,
e gyors megolddsok.
Ugyfélszerzésielény:

Névelheti az elérését és Uj érdeklédddkhdz juthat.



5.INSTAGRAM REELS SOROZATOK
Indithat tematikus videdsorozatokat.
Példaul:

"30 nap — 30 szakmai tipp"
Ugyfélszerzési elény:

A rendszeresség miatt erésebb kapcsolat alakulhat ki a kévetéivel.

6. TIKTOK EDUKACIOS VIDEOK

A TikTok nem csak szérakoztatd tartalmakra alkalmas.
Szakmai témdkban is hatalmas elérést biztosithat.
Ugyfélszerzési elény:

Olyan emberekhez is eljuthat, akik még nem ismerik Ont.

7. YOUTUBE SZAKMAI CSATORNA
Készitsen hosszabb edukdécids videdkat.
Példak:

e Utmutatdk,

e elemzések,

e szakmai magyardzatok.
Ugyfélszerzésielény:

A tartalmak hosszl tavon is hozhatnak érdekléddket.

8. VIDEOS HIRDETESEK
Haszndlja Al klonjat Facebook, Instagram vagy YouTube hirdetésekhez.
Ugyfélszerzésielény:

Gyorsabban készithet tébb hirdetési verzidt, és kébnnyebben tesztelheti, mi
mukodik.



9. LANDING OLDAL VIDEO
Egy értékesitési oldal tetején elhelyezett vided bemutathatja ajanlatat.
Ugyfélszerzési elény:

Novelheti a bizalmat és segitheti a dontést.

10. LEAD MAGNET BEMUTATO VIDEO

Ha ingyenes e-bookot, Gtmutatdt vagy videdt kindl, készithet hozzd bemutatkozd
videot.

Ugyfélszerzésielény:

Tébb Iadtogatd valhat érdekléddvé.

11. E-MAIL KAMPANYOK VIDEOVAL
A hirlevelekbe videbs Uzeneteket helyezhet.
Ugyfélszerzési elény:

Személyesebb kapcsolatot alakithat ki az érdekléddkkel.

12. UDVOZLO VIDEO UJ FELIRATKOZOKNAK
Automatikusan kuldheté videbds kd6szonto.
Ugyfélszerzésielény:

Mar az elsé pillanatban erésebb kapcsolatot épit.

13. AUTOMATIZALT ERTEKESITESI VIDEOSOROZAT
Készithet tobb részes edukdcids sorozatot.
Példaul:

1. probléma bemutatdsa

2. megolddsi lehetbség

3. ajanlat bemutatdsa



Ugyfélszerzésielény:

Automatizdltan vezetheti végig az érdeklédét a déntési folyamaton.

14. PODCAST VIDEOS VALTOZATA

Sajat Al hanggal és képpel podcast jellegu tartalmak készithetdk.

Ugyfélszerzésielény:

Uj csatorn@n érheti el kdzénségét.

15. NAPI SZAKMAI TIPPEK
Készithet napi révid videdkat.
Ugyfélszerzési elény:

Folyamatosan jelen maradhat kévetdi elbtt.

16. HETI PIACI ELEMZESEK

Példdaul:
o trendek,
o hirek,

e vdltozdsok.
Ugyfélszerzési elény:

Szakértdi pozicidét épithet.

17. UGYFELVELEMENYEK BEMUTATASA

Valds ugyfélvisszajelzésekbdl készithet videdkat.

Ugyfélszerzésielény:

A tarsadalmi bizonyiték néveli a bizalmat.



18. ESETTANULMANY VIDEOK
Mutassa be:
o milyen problémaval érkezett az tgyfél,
« milyen megolddst kapott,
o milyen eredmény szlletett.
Ugyfélszerzésielény:

A potencidlis ugyfél kdnnyebben felismeri sajat helyzetét.

19. "MIELOTT VASAROLSZ" VIDEOK
Segitsen az érdekl6dbéknek donteni.
Példaul:

"5 dolog, amit tudnod kell valasztas el6tt”
Ugyfélszerzési elény:

No6veli a szakmai hitelességet.

20. HIBAK BEMUTATASA
Készitsen videdkat a leggyakoribb hibdkrol.
Ugyfélszerzésielény:

Az emberek kdnnyebben kapcsoldédnak problémdkhoz, mint altaldnos
ajanlatokhoz.

21. WEBINARIUM MEGHIVO VIDEOK
Al kibnnal népszerusitheti eseményeit.
Ugyfélszerzésielény:

Tébb jelentkezét érhet el.



22. ONLINE KURZUS PROMOCIO
Mutassa be tananyagait.
Ugyfélszerzési elény:

A vasarlék elére megismerhetik az oktaté személyét.

23. UJ TERMEK BEJELENTESEK
Készitsen gyors bemutatd videdkat.
Ugyfélszerzésielény:

Gyorsabban kommunikélhat Gjdonsagokat.

24. AKCIOK ES AJANLATOK BEMUTATASA
Ugyfélszerzési elény:

Személyesebb lehet az értékesitési kommunikacio.

25. CEGBEMUTATO VIDEOK
Mutassa be vdllalkozdsat.
Ugyfélszerzésielény:

Er6sebb markabizalmat épit.

26. "ROLUNK" OLDAL SZEMELYES VIDEOJA

A legtébb vdallalkozds bemutatkozé oldala csak szévegbdl all.

Egy Al klbn segitségével azonban személyesebbé teheti a bemutatkozdast.

Ugyfélszerzésielény:

A latogatdk nem csak egy céget Iatnak, hanem egy valddi embert a vallalkozds

mdgétt. Ez gyorsabban épithet bizalmat.



27. GYAKORI KIFOGASOK KEZELESE VIDEOBAN
Minden szolgdltatdsndl vannak tipikus kérdések és akaddalyok:
e 'Tdldraga.”
¢ "Nem tudom, nekem val6-e."
e 'Nincsrdidém.”
e '"Biztos mukodik?”
Ugyfélszerzési elény:

A bizonytalansag csékkentésével tébb érdekl6d6 juthat el a vasarlasi déntésig.

28. "HOGYAN MUKODIK?" MAGYARAZO VIDEOK
Mutassa be 1épésrdél [épésre a folyamatot.
Példaul:
1. kapcsolatfelvétel,
2. konzultécid,
3. megvalbsitas,
4. eredmény.
Ugyfélszerzési elény:

Az emberek szivesebben valasztanak olyan szolgaltatast, amelynek értik a
mukddését.

29. UGYFELUT BEMUTATASA

Mutassa meg, mire szdmithat az tgyfél az elsd kapcsolatfelvételtdl az
eredményig.

Ugyfélszerzésielény:

Csokkenti a vasarlas elétti bizonytalansagot.



30. SZAKMAI VELEMENYEK ES ALLASFOGLALASOK
Ossza meg sajat véleményét ipardgi témakban.
Példaul:

o trendek,

o vdltozdsok,

e Ujlehetbségek.
Ugyfélszerzési elény:

Szakértéként poziciondlja Ont a piacan.

31. "EGY NAP AZ ELETEMBOL" TIPUSU VIDEOK
Mutassa meg a vdllalkozds emberi oldalat.
Ugyfélszerzésielény:

A kdvetdk kozelebb kertlnek Onhodz, ami erésebb kapcsolatot eredményezhet.

32. MOTIVACIOS ES INSPIRACIOS TARTALMAK
Kaldéndsen hasznos:

e coachoknak,

¢ mentoroknak,

o vezetdknek.
Ugyfélszerzésielény:

Erzelmi kapcsolatot épit a kozénséggel.

33. GYORS TIPPEK SOROZAT
Példaul:

"l perc alatt egy hasznos tipp”
Ugyfélszerzésielény:

Kénnyen fogyaszthatd tartalommal gyakrabban jelenhet meg.



34. BLOGCIKKEK VIDEOS VALTOZATA
A meglévd irott tartalmait videdva alakithatja.
Ugyfélszerzési elény:

Ugyanazt a tuddst tébb formdaban és tébb csatorndn haszndlhatja.

35. SEO VIDEOK KESZITESE
A kereséoptimalizalt cikkek mellé videdt is készithet.
Ugyfélszerzésielény:

Névelheti az esélyét, hogy tébb helyen megtalaljak.

36. LINKEDIN SZAKMAI VIDEOK
Kaléndsen B2B teruleten hatékony.
Témak:

e szakmai gondolatok,

o ipardgitrendek,

e esettanulmanyok.
Ugyfélszerzési elény:

Doéntéshozdkhoz és Uzleti partnerekhez juthat kdzelebb.

37. HIDEG MEGKERESESEK SZEMELYES VIDEOVAL
Egy dltaldnos e-mail helyett ktldhet személyesebb videds Uzenetet.
Ugyfélszerzésielény:

Kiemelkedhet a tdbbi megkeresés kozul.

38. AUTOMATIKUS UTANKOVETO VIDEOK
Ha valaki érdeklédétt, de még nem dontétt, kaphat személyes videds Uzenetet.

Ugyfélszerzési elény:



Tébb érdekl6dé maradhat kapcsolatban a vallalkozasaval.

39. ELHAGYOTT KOSAR VIDEOK WEBSHOPOKNAK
Ha valaki nem fejezte be a vasdrldast, személyes videdval emlékeztetheti.
Ugyfélszerzési elény:

Segithet visszahozni bizonytalan vasarlokat.

40. UGYFELOKTATO VIDEOK VASARLAS UTAN
A kapcsolat nem ér véget az értékesitéssel.
Készithet:

e haszndlati Gtmutatdkat,

o tippeket,

o tdmogatdi videdkat.
Ugyfélszerzésielény:

Néveli az agyféléiményt és az ajanldsok esélyét.

41. AJANLATKERO OLDALAK VIDEOQI
Egy ajanlatkérd oldal elétt elhelyezett vided segithet meggydzni a Iatogatoét.
Ugyfélszerzési elény:

Névelheti a kapcsolatfelvételek szamat.

42. GYAKORI KERDESEK OLDAL TELJES VIDEOSITASA
A gyakori kérdések oldalat kiegészitheti videdkkal.
Ugyfélszerzésielény:

A latogatd gyorsabban valaszt kap, és nagyobb bizalommal jelentkezhet.



43. PARTNERBEMUTATO VIDEOK
Mutassa be egyuttmukédd partnereit vagy kdzés projektjeit.
Ugyfélszerzési elény:

Noveli a hitelességet és a szakmai kapcsolatok értékét.

44. SZAKMAI MINI-KURZUSOK KESZITESE
Egy révid ingyenes videdsorozat kivald érdekléddszerzd eszkdz lehet.
Ugyfélszerzésielény:

Az érdekléddk elére megtapasztaljdk a szakértelmét.

45. INGYENES TANACSADOI VIDEOK
Példaul:

"5 dolog, amit érdemes tudnod, mielétt..."
Ugyfélszerzésielény:

Ertéket ad még vasarlas elétt, ami bizalmat épit.

46. TOBB ORSZAGBAN TORTENO MEGJELENES
Készithet tébbnyelvd videds kommunikaciot.
Ugyfélszerzésielény:

Uj piacokat érhet el anélkil, hogy minden nyelven kulén forgatnia kellene.

47. Al ERTEKESITO MUNKATARS
Az Al klobn akdr az értékesitési folyamat elsé [épéseiben is segithet.
Feladata lehet:

e bemutatkozds,

o tdjékoztatds,

o kérdések megvadlaszoldasa,



e érdekl6dék iranyitasa.
Ugyfélszerzésielény:

A potencidlis ugyfelek azonnal valaszt kaphatnak, akdr munkaidén kivdl is.

48. WEBOLDALI INTERAKTIV Al AVATAR
A latogatdk nem csak nézhetik, hanem kommunikalhatnak is az Al kidnnal.
Ugyfélszerzési elény:

Egyedi éiményt nydjt, néveli a figyelmet és segithet az érdekl6d6k aktivizalasaban.

49. SZEMELYES MARKA EPITESE

Ha On a sajat neve alatt dolgozik, a személyes marka az egyik legfontosabb érték.
Az Al kI6n segithet abban, hogy folyamatosan jelen legyen.

Ugyfélszerzési elény:

Er6sebb ismertséget és nagyobb szakmai tekintélyt épithet.

50. TELJES AUTOMATIZALT TARTALOMRENDSZER KIALAKITASA

A leger6sebb felhaszndldsi mod az, amikor az Al kldbn nem egyetlen videbra
szolgdl, hanem egy teljes kommunikdcids rendszer része.

Példaul:
o heti k6z6sségi média videdk,
« havi YouTube tartalmak,
« hirdetések,
e edukdcibs videdk,
e értékesitési tartalmak.
Ugyfélszerzésielény:

Nem alkalomszerden jelenik meg, hanem folyamatosan épiti ismertségét,
bizalmat és ugyfélkorét.



Az Al kl6én legnagyobb értéke nem maga a technolbgia.

Hanem az a lehet6ség, hogy a tuddsa, tapasztalata és Gzenete sokkal tébb
emberhez eljuthat.

A mai vildgban sokszor nem az nyer, akinek a legtébb tuddasa van.
Hanem az, aki a tuddsat a leghatékonyabban tudja megmutatni.
Az Al klén ebben lehet az On digitdlis segitdje.

A tudds Onben van. Az Al klén segit, hogy tobben megismerjék.

Amennyiben segithetlnk, keressen bizalommal benntnket!

Orosz Istvan
06/20-386-9731
hello@aixstudio.hu
AIX Stadid




